
テニスコーチやヨガインストラクター・セラピスト
のための自分を高額で売る商品作りのヒントとは？

＊顧客の

課題解決にフォーカス

＜こんなお悩み等をお持ちの方、下記ワークショップにご参加下さい＞
■これからコーチ・インストラクター・セラピストとして、活動していきたいが
現在指導や施術の場があまり持てていない方

■現在の収入では不満、もっと収入を上げたい方

■他のコーチやインストラクター・セラピストと差別化をはかりたい方

＜なぜワークショップを開催するのか＞
■指導や施術の単価は安すぎませんか？
もっと、顧客に寄り添い、顧客の課題を解決することで提供する価値を最大化して

「自分を高額で売る」方法を一緒に見出してみましょう

＜ワークショップで学べることは＞

■「自分を高額で売る」考え方を理解する
■「自分を高額で売る」具体的な商品作りのヒントを得る

ワークショップ開催のご案内
➀日時：４月９日（火）１０：３０～１２：００
②会場：国見ヶ丘三丁目集会所
③Ａｄ：青葉区国見ヶ丘3丁目集会所 せんだんホスピタル前
④参加費：無料
⑤ワークショップ参加人数：１０名程度（先着順）
⑥申込締切：４月８日

ＱＲコード読取りで、ワークショップの
概要が表示されます。

主催者＜問合せ・申込先＞
あおばコーチングアカデミー 代表 白井 治幸
０８０－６０３９－１３９８
メール：primeco.aoba@gmail.com

＜申込方法＞
メール又は電話にて
①氏名 ②電話番号をご明示し
「４月９日のワークショップ参加」と記入
申込をして下さい。

参加費：無料
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